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PROFESIONAL     Actualidad

DYNAMIC
ACCESS Y
HOTELES 
La
herramienta
Dynamic
Access da a 
la solución
Otedis la
máxima
conectividad.
Los hoteles
pueden
actualizar sus
tarifas y la
disponibilidad
de plazas de
forma
automática y
en cualquier
momento. 

tedis es ya hoy el tercer
switch, con Pegasus y Wiz-
com, especializada en pro-
porcionar soluciones de dis-

tribución electrónica para estableci-
mientos hoteleros. 

Gracias a su estrecha relación con
Amadeus (esta última acaba de for-
malizar la compra de las acciones del
grupo Optims), Otedis ofrece una co-
nectividad directa con Amadeus, sin
más intermediarios. Esto significa que
todos los hoteles que escojan Otedis
se beneficiarán automáticamente de
la más avanzada conectividad con
Amadeus y los otros GDS sin ningún
coste adicional. 

Cómo funciona, qué aporta
Todos los canales de distribución se
alimentan de una sola herramienta de
gestión de inventario y tarifas: el Web
Planning de Otedis. Desde esta apli-
cación, el hotelero puede en todo mo-
mento modificar su disponibilidad y
sus tarifas. Y lo más importante: po-
drá meter en el sistema cada contrato
firmado con una agencia o mayorista
sin tener que esperar; con el simple ac-
ceso a su Web Planning podrá intro-
ducir las condiciones específicas del
contrato, tarifas, release y cupos, e in-
mediatamente los agentes de viaje po-
drán acceder a sus tarifas negociadas. 

Otedis ofrece una amplia gama de
soluciones muy útiles para el hotelero,
desde conectividad a los sistemas GDS
y a los portales web a motores de reservas
on line y soluciones para call center.
✜ Aligera el trabajo en su departa-
mento de reservas y en la recepción.
No más faxes, teléfonos o e-mails. Las
reservas confirmadas llegan de mane-
ra automática al hotel.
✜ Distribución en todos los canales
electrónicos (Amadeus, Sabre, Worlds-
pan y Galileo) con la mayor conecti-
vidad posible, Dynamic Access, a más
de 600.000 agencias a nivel mundial. 
✜ Distribución en portales como
www.opodo.com, www.orbitz.com, etc.
Incorpora un motor de reservas on li-
ne en su propia web y en su call cen-
ter, si lo necesita.

✜ Una sola herramienta de gestión de
inventario para todos los canales.
✜ Ninguna instalación necesaria, só-
lo una conexión a Internet.
✜ Acceso al sistema 24 horas, para que
el hotel pueda modificar sus tarifas
públicas, negociadas, condiciones, etc,
en cualquier momento. 

Ventajas para la agencia de viajes
✜ Más contenido en Amadeus: toda la
gama de hoteles bajo código OI y los
códigos de cadena que utilizan nues-
tro sistema. 
✜ Hoteles con más gamas de precios.
Otedis tiene hoteles independientes
de dos estrellas hasta hoteles de lujo. 
✜ Todos los hoteles con Otedis están
en Dynamic Access, la mayor conec-
tividad, garantizando la fiabilidad de
la información en cuanto precios y dis-
ponibilidad. 
✜ El abanico de Otedis ofrece una ga-
ma más amplia de hoteles, desde cha-
lets en Laponia, castillos en Francia,
u hoteles de lujo en Milán. 

Otras ventajas y beneficios
En contratos corporativos, también a
través de e-Travel, la línea de reservas
on line de Amadeus, todas las corpo-
raciones que utilizan Aergo, la herra-
mienta corporativa de reservas on li-
ne, podrán acceder automáticamente
a los hoteles participantes de Otedis. 

Asimismo, puesto está basado so-
bre una arquitectura XML que le da una
flexibilidad muy por encima de lo nor-
mal en este sector –además de cum-
plir con la normativa OTA ( Open Tra-
vel Alliance)-, el sistema Otedis se
puede integrar fácilmente con el sis-
tema de gestión que tenga una com-
pañía hotelera. De hecho, Otedis tie-
ne ya conexión con varios sistemas de
gestión de hotel (PMS – Property Ma-
nagement System) y puede facilitar
sus especificaciones técnicas a cual-
quier proveedor de tecnología. 

En definitiva, Otedis pone la dis-
tribución electrónica al alcance de to-
dos, ya sea una cadena de hoteles de
ciudad, una asociación de hoteles ru-
rales o el hotel familiar independien-
te. Por último, trabaja estrechamente
con Oficinas de Turismo y asociacio-
nes que deseen incorporar soluciones
de reservas en su página web. Optims
& Otedis estará presente en FITUR en
el stand 8 E 520.                                   

Otedis arranca con
fuerza en la distribución
electrónica en Europa
Esta filial, propiedad 100 % del grupo Optims,
el líder europeo de soluciones de Tecnologías de la Información
(TI) dedicadas al sector hotelero, catering, turismo 
y viajes, acaba de aterrizar en España con sus soluciones 
de distribución electrónica para hoteles 
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La solución Otedis se integra fácilmente con 
el sistema de gestión de cada compañía hotelera 


