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easylJet firma acuerdos de distribuciéon pioneros
con Amadeus y Galileo para el mercado de viajes de empresa

Madrid, 5 de noviembre de 2007.- easylet apunta al mercado europeo de viajes de
negocios, valorado en cerca de 90.000 millones de ddlares', a través de acuerdos de
distribucién innovadores con los GDS Amadeus y Galileo, filial de Travelport GDS.

Esta evolucion permitirda a las agencias de viajes de empresa ver y reservar vuelos de
easylet dentro de su entorno GDS habitual para poder comparar con la oferta de otras
aerolineas y reservar facilmente.

Esta es la primera vez que una gran aerolinea de bajo coste europea pone su inventario
a disposicion de los GDS. easylet, Amadeus y Galileo son conscientes de que el mercado
de viajes de negocios demanda un acceso mas facil a las tarifas reducidas de easylet y a
sus atractivos servicios para empresas. Asimismo, easylet aspira a incrementar su
proporcién de pasajeros de empresa, actualmente del 20%, a través del segmento de los
viajes gestionados, que en su mayoria son reservados por las agencias de viajes a través
de los GDS.

La distribucién del contenido de easylet a través de los sistemas de reservas Amadeus y
Galileo se dirige especificamente a las agencias especializadas en viajes de empresa. La
aerolinea aplicard un cargo por canal de venta? al precio del billete (el mismo que aplica
a las ventas que no se realizan a través de su propia web, como las telefénicas o en los
aeropuertos).

Para hacer posible el acuerdo, Amadeus y Galileo suministran por separado una nueva
tecnologia para conectar cada GDS directamente al inventario de easylet, lo que
permitird por primera vez a las agencias de viajes reservar con esta aerolinea desde su
aplicacion y canal de trabajo habituales.

Estos acuerdos suponen el primer paso de la evolucién del sector de las aerolineas de
bajo coste, a la vez que refuerzan el valor de los GDS como canal de venta que aporta un
valor anadido a este segmento de compaiiias aéreas.

Arnaldo Munoz, director general de easylet para el sur de Europa, sefiald: «Significa un
gran paso adelante en nuestra estrategia para conseguir mas viajeros de negocios.
easylet siempre ha atraido a las empresas por ofrecer un excelente producto, flexible y
con elevadas frecuencias entre los grandes aeropuertos europeos. Ahora, los gestores de
viajes de Europa y sus clientes pueden reservar con easylet y eliminar asi la ultima
barrera en el mercado de viajes de empresa».

! Seglin el informe Corporate Travel Distribution Report de agosto de 2006 de PhoCusWright, el
mercado europeo de viajes de empresa estaba valorado en 88.200 millones de délares en 2005,
aproximadamente un tercio del mercado total, y se espera que crezca a una tasa del 11% durante
los préximos tres anos.

2 El cargo de punto de venta por segmento es variable para incentivar a las agencias de viajes de
empresa a reservar mas segmentos. El cargo basico es de 7,50 euros por segmento en reservas de
un segmento y se reduce a 6 euros por segmento en reservas de dos segmentos y a 5 euros por
segmento en reservas de tres o0 mas segmentos.



«easyJet mantendra su estrategia comercial de venta directa. Afiadiendo un cargo por
canal de venta, nos aseguramos de que nuestra web sigue siendo nuestro canal primario
de distribucién y de que nuestras tarifas siempre seran mas baratas cuando se reserve
directamente a través de nuestro portal.»

«Sin embargo, aun con el cargo de punto de venta, las plazas que easylet venda a
través de los GDS seguiran siendo notablemente mas bajas que las que ofrezca cualquier
aerolinea tradicional», concluyé Mufioz.

Paul de Villiers, director general de Amadeus Espana, destacé que «este acuerdo con
easyJet pone de relieve y refrenda los esfuerzos que hemos realizado para entender el
segmento de las aerolineas de bajo coste y ofrecerles una solucion a medidax».

«Hemos desarrollado una solucion que conecta nuestro GDS directamente con el
inventario de aerolineas ticketless, lo que les permite distribuir sus productos
eficazmente a través de esta plataforma. Con esta tecnologia, podemos ofrecer a las
agencias de viajes de empresa productos destacados de easylet con un proceso de
reserva que esta integrado directamente en su flujo de trabajo diario», declard de
Villiers.

Por su parte, Roberto Ramos, director general para Espafia de Galileo by Travelport,
comentd: «Al integrar directamente los servicios de easylet en nuestra plataforma GDS
basica a través de nuestro nuevo Low Cost Carrier Participation Level, podemos ofrecer
muchos mas productos a nuestras agencias de viajes de empresa y sus clientes. Galileo
puede ofrecer ahora a las agencias el mismo método sencillo y eficiente que ya utilizan
con otras aerolineas para reservar este contenido y, a las aerolineas de bajo coste, un
medio sencillo de distribuir sus productos al sector de las agencias.»

Amadeus estd llevando a cabo pruebas exhaustivas en Alemania, Francia, Espafia y el
Reino Unido que finalizardn en noviembre. Tan pronto como hayan concluido, Amadeus
pondra los vuelos de easylet a disposicion de todas las agencias de viajes habilitadas en
todo el mundo. Los vuelos de easylet también estaran disponibles a través de Galileo en
el Reino Unido a finales de afio y en el resto de Europa el préximo afio.

Este anuncio es la Ultima iniciativa de easylet en su campana para incrementar el
volumen de viajeros de empresa, actualmente el 20% de sus viajeros. easylet ofrece una
extensa red de rutas, con frecuencias elevadas, a los principales aeropuertos urbanos y
con tarifas reducidas. La iniciativa se produce tras la reciente introduccién de servicios
dirigidos expresamente a empresas, como el speedy boarding (embarque rapido) y la
politica hop on an earlier flight for free (subase a un avion anterior gratis).

Notas a redactores

Acerca de easyJet

easylet es la principal linea aérea low cost europea, actualmente opera con 137 aviones en 352
rutas entre 88 aeropuertos en 23 paises diferentes. easylet ha transportado 37 millones de
pasajeros en los Ultimos 12 meses.

easylet actualmente vuela a:

Aberdeen, Alicante, Almeria, Amsterdam, Asturias, Atenas, Barcelona, Bari, Basel, Belfast, Berlin,
Bilbao, Birmingham, Bordeaux, Bournemouth, Bremen, Bristol, Budapest, Brusselas, Bucarest,
Catania, Cagliari, Cologne, Copenhagen, Casablanca, Dortmund, East Midlands, Edinburgh, Faro,
Fuerteventura, Funchal, Gdansk, Génova, Glasgow, Grenoble, Hamburg, Ibiza, Innsbruck,
Inverness, Istanbul, Krakow, La Corufia, Lanzarote, La Rochelle, Lisbon, Liverpool, Ljubljana,
Londres Gatwick, Londres Luton, Londres Stansted, Lyon, Madrid, Mahon, Malaga, Marrakech,
Marseille, Milan Linate, Milan Malpensa, Munich, Murcia, Naples, Newcastle, Nice, Olbia, Palermo,



Palma, Paris Charles de Gaulle, Paris Orly, Pisa, Porto, Praga, Riga, Rijeka, Rimini, Rome, Sofia,
Split, Tallinn, Thessaloniki, Toulouse, Turin, Valencia, Venice, Vienna, Warsaw, Zurich.

Acerca de Amadeus

Amadeus es el socio tecnoldgico preferente para proveedores, distribuidores y compradores de
productos turisticos. La companiia ofrece soluciones de distribucidn, gestion y venta que ayudan a
los clientes a adaptarse, crecer y tener éxito en el cambiante mercado de los viajes. Entre los
grupos de clientes de la compaiiia, destacan proveedores (aerolineas, hoteles, empresas de alquiler
de coches, companias ferroviarias, lineas de ferry, lineas de crucero, empresas de seguros y
touroperadores), distribuidores de productos turisticos (agencias de viajes) y compradores de
viajes (empresas y viajeros). Las soluciones de la compaiia se agrupan en cuatro categorias:
Distribucién & Contenido, Ventas & Comercio Electronico, Gestidn Empresarial y Servicios &
Consultoria.

Amadeus cuenta con sedes en Madrid (oficinas centrales y marketing), Niza (desarrollo) y Erding
(operaciones, centro de procesamiento de datos) y delegaciones regionales en Miami, Buenos Aires
y Bangkok. En lo que a mercados se refiere, Amadeus mantiene relaciones con clientes en 76
paises que cubren mas de 215 mercados.

La compaiiia es propiedad de WAM Acquisition, cuyos accionistas son BC Partners, Cinven, Air
France, Iberia y Lufthansa. En todo el mundo, Amadeus cuenta con 7.600 empleados de 95
nacionalidades. En el ejercicio cerrado el 31 de diciembre de 2006, los ingresos de Amadeus
ascendieron a 2.683 millones de euros.

Si desea mas informacidén sobre Amadeus, visite www.amadeus.com.

Acerca de Galileo Internacional

Galileo Internacional es un lider mundial en tecnologia y contenido. Su negocio principal consiste
en proporcionar servicios electrénicos de distribucion mundial para el sector turistico mediante sus
sistemas informatizados de reservas, sus productos de Ultima generaciéon y sus innovadoras
soluciones basadas en Internet. Galileo es un distribuidor de valor afiadido de inventario de viajes
dedicado a ayudar a los proveedores de viajes, agencias, clientes corporativos, y a través de ellos,
expandir la oferta de viajes. Galileo, filial de Travelport, tiene su sede europea en Langley, Reino
Unido y oficinas en todo el mundo. Puede obtener mas informacidn de la empresa visitando la web
www.galileo.com.

Acerca de Travelport

Travelport, una de las compafnias de viajes mas grandes y geograficamente mas diversas,
desarrolla su actividad en la industria de los viajes creando los productos y servicios que el mundo
actual demanda. Presente en mas de 140 paises y a través de una red de 8.000 profesionales y
clientes, Travelport proporciona una atractiva oferta, grandes contenidos de viajes y constantes
ahorros de costes para los viajeros, profesionales del turismo y proveedores de viajes. Travelport
ofrece servicios tanto a empresas como a clientes finales, desde tecnologia de distribucién y
paquetes de viajes hasta soluciones y ventas al por menor. Travelport opera mas de 20 marcas,
entre las que estan la agencia online Orbitz, el GDS Galileo y GTA, un mayorista de contenidos
globales de viajes. Puede obtener mas informacion de la empresa visitando la web
www.travelport.com.
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